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Business Developer B2B – Energy & Mobility (Zona Baleares)

En Circutor somos una empresa referente en eficiencia energética eléctrica, movilidad sostenible y transición energética,
desarrollando soluciones propias para la calidad de la red eléctrica y la gestión eficiente de la energía.

Nuestra actividad se apoya en una cultura de ventas B2B sólida, basada en el conocimiento técnico, la cercanía al cliente y la
construcción de relaciones profesionales a largo plazo.

Buscamos incorporar un/a Business Developer B2B – Energy & Mobility para la zona de Baleares, que quiera desarrollarse en
un entorno industrial estable, tecnológicamente avanzado y orientado a proyectos de valor.

� El puesto

La persona seleccionada será responsable de gestionar y desarrollar la cartera de clientes en Baleares,  trabajando con
instaladores, ingenierías, distribuidores eléctricos y responsables de mantenimiento industrial.

El rol combina desarrollo de negocio y prescripción técnica, con un enfoque consultivo, acompañando a los clientes en sus
retos de eficiencia energética, electrificación y movilidad.

� Qué perfil buscamos

Formación en Ingeniería Eléctrica o Electrónica

Experiencia en venta B2B en el sector eléctrico o energético

Capacidad para trabajar con clientes técnicos y proyectos complejos

Autonomía, orientación a resultados y buena organización

Uso habitual de CRM (valorable Dynamics 365)

Inglés valorable

� Qué ofrece Circutor

Incorporación a una empresa industrial consolidada y referente

Formación técnica continua y acompañamiento interno

Soporte técnico especializado para el desarrollo de proyectos

Retribución competitiva (fijo + variable)

Estabilidad y desarrollo profesional dentro de una cultura B2B seria, técnica y relacional

Participación activa en mercados clave de la transición energética

� Si te motiva el desarrollo de negocio B2B en energy & mobility, y trabajar con clientes que valoran el conocimiento y la
relación a largo plazo, nos encantará conocerte.

 


